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UNTERNEHMENSDARSTELLUNG

AKL Wirtschaftsdienstleistungen schauen zuruck auf mehr als zwanzig Jahre er-
folgreiche Zusammenarbeit in einem eingespielten Team unabhangiger Spezialis-
ten, langjahrige, aktive Bankerfahrung und das Know-How aus zahlreichen Abwick-
lungen und Abwendungen von Insolvenzen aus dem Bank- und Privatbereich. Die
Schaffung neuer Existenzen durch Firmenvermittlung gehort ebenso zu unserem
Programm wie die Vermittlung von Firmenbeteiligungen und Kapitalanlagen unter-
schiedlichster Art.

Wir erstellen unseren Kunden auf Wunsch einen Status und unterbreiten Losungs-
vorschlage fur Sanierung oder Neustrukturierung. Egal ob es sich dabei direkt um
das Unternehmen des Auftraggebers handelt oder aber Schwierigkeiten bei Objekt-
planung und Planungsablauf betrifft: Wir helfen bei Auseinandersetzungen mit der
Bank, im Personal- oder Gesellschafterbereich. Im Rahmen eines Interimsmanage-
ments Ubernehmen wir die vorlibergehende Firmenflihrungen und kimmern uns
um Fragen von Finanzierung, Markt und Mitarbeiter.

Im Investmentbereich offerieren wir Einzelerwerb und Beteiligungen an privaten
und gewerblichen Investitionsgutern im In- und Ausland. Dariber hinaus kimmern
wir uns um internationale Projektfinanzierungen, vermitteln Beteiligungen, Objekte,
Dienstleistungen und organisieren Firmenverkaufe.

Im Rahmen von hausinterner Weiterbildung, fur die Mitarbeiterschulung oder die In-
formation von Geschaftspartnern und Kunden bieten wir spezifizierte Vortrags- und
Schulungsreihen zu wirtschaftsrelevanten Themenkomplexen an. - Standardmafig
behandelt werden Inhaltsfelder rund um Kunden- und Bankgesprache, Glaubiger-
und Schuldnerverhandlungen, Forderungs- und Verbindlichkeitsabbau, Finanzie-
rung, Investition und Anlage, Alterssicherung, neue Existenzen, Firmenumstruktu-
rierung, Nachfolgeregelungen, Arbeitsablaufkontrolle und Optimierung.

Unabhangig davon richten wir in direkter Absprache mit dem Kunden individualisier-
te Veranstaltungen aus, die sich branchenabhangig an den jeweiligen Bedurfnissen
und Wunschen orientieren.

Hochste Diskretion und die direkte Abstimmung mit dem Auftraggeber sind in allen
Tatigkeitsbereichen jederzeit unser selbstverstandliches Credo.

Dies ist unser Angebot.
Was konnen wir dartber hinaus fur Sie tun?
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LEISTUNGEN

Krisenmanagement - Interimsmanagement

Insolvenzabwendung - Schwachstellenanalyse - Prozessoptimierung
Liquiditatsplanung - Sanierung - Neustrukturierung - Verhandlungsfiihrung
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In Zeiten der Krise ist die Abwendung von drohender Insolvenz im engeren oder wei-
teren Sinne eine notwendige MaRRnahme, die einem Unternehmen sein Uberleben
sichern kann. Schwierigkeiten unterschiedlichster Art und Pragung kdnnen jederzeit
eine Situation bedingen, unter der die unternehmerische Perspektive eine kritische
Form annimmt. Um hier einen Weg aus der Krise zu finden, stellen wir Ihnen unsere
detaillierte Erfahrung aus jahrelangem Umgang mit schwierigen Konstellationen in
unternehmerischen Zusammenhangen, sowie der erfolgreichen Abwendung zahl-
reicher Insolvenzen zur Verfigung. Im einzelnen:

* Ubernehmen wir alle Verhandlungen mit Glaubigern, Partnern, Banken, Gesell-
schaften, privaten Kapitalgebern, sowie Kaufinteressenten und erarbeiten bzw.
unterbreiten Losungsvorschlage und Einigungsangebote.

» suchen und evaluieren wir Schwachstellen im Unternehmens- und Personal-
umfeld und erarbeiten auf dieser Grundlage Veranderungsplane fur eine ergan-
zende oder reduzierende Unternehmensphilosophie.

» erwirken wir entscheidende Optimierungsleistungen im Zusammenhang von
Arbeitsablaufen, Einsparungen, Kapitaleinsatzen und Kapitalpartnern.

 erarbeiten wir Plane fur Kapital-, Waren- und Dienstleistungsertrage, sowie not-
wendige Erganzungen von Zieleinkaufen und erwirken Fristenverlangerungen
far Verbindlichkeiten.

+ evaluieren wir im Rahmen von Sanierungsvorhaben Moglichkeiten zur Ent-
schuldung durch Verkaufe, Teilverkaufe, Beteiligungen oder Produktverande-
rungen.

* erganzen oder reduzieren wir Standorte im Rahmen von Neustrukturierungen
und grinden in lhrem Auftrag neue Gesellschaften oder verkaufen Teilberei-
che.

* erstellen und koordinieren wir spezialisierte Expertenteams fur PR, Marketing
und sonstige Formen der Offentlichkeitsarbeit.




LEISTUNGEN

Umsetzung von Expansionsvorhaben

Sortimentserweiterung - Optimierung - Umfirmierung
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Zur Erweiterung des unternehmerischen Tatigkeitsfeldes gehort die situationsbe-
dingte Veranderung. Im besten Fall beinhaltet sie eine Ausdehnung des betriebli-
chen Handlungsrahmens oder die Optimierung bestehender Konstellationen. Bei
den vielfaltigen Moglichkeiten eines solchen Vorhabens wollen wir Sie mit Erfah-
rung und Weitsicht unterstutzen. Wir bieten lhnen detaillierte Leistungen im Rah-
men von:

+ Sortimentserweiterungen: Nach entsprechenden Betriebsauswertungen er-
arbeiten wir fachgerechte Konzepte flr notwendige oder ratsame Ausweitungen
im Sortimentsangebot und erstellen Marktanalysen fur Absatz und Investition.

* Optimierung: Wir vergleichen Kapitalinvestitionen mit Ertragswahrscheinlich-
keit und Zeitvorgaben als Grundlage fur ein schlissiges Optimierungskonzept.

* Umfirmierung: Wir bieten Hilfestellung bei Gesellschaftsformen, z.B. AG,
GmbH, GbR, OHG oder Grundung im Ausland, sowie Unterstitzung beim Er-
werb von Gesellschaftsmanteln.

k%%

Organisation von Firmenverkaufen - Nachfolgeregelung

Bewertung - Aufldsung - Ubertragung

Aus welchem Grund auch immer ein Firmenverkauf anstehen mag, seine Abwick-
lung ist in jedem Fall mit umfangreichem Aufwand und relevanter Sachkenntnis
verbunden. Hier bieten wir unsere Unterstlitzung zu |hrer Entlastung im folgenden
Umfang:

+ Bewertung: Auf Grundlage fachgezogener Kenntnisnahme bewerten wir lhr
Unternehmen von Kaufer- wie Verkauferseite. Wir greifen dabei zurtick auf de-
tailliertes Grundlagen- und Informationsmaterial von Banken, Verbanden, Ver-
sicherungen und Gewerbemaklern.

+ Auflosung: Wir erledigen alle Arbeiten zur Abwicklung bei Behorden und Ge-
schaftspartnern. Im Auftrag Gbernehmen wir samtliche Gesprache und Ver-
handlungen bei Gericht und Insolvenzverwaltern.




LEISTUNGEN

Vermittlung von Investitionsgutern

Unternehmen - Beteiligungen - Kapitalanlagen
Venture Capital - Fonds - Sozialprojekte - Kunstinvestment

Investition ist ein heikles Thema, wenn es um Sicherheit und Zuverlassigkeit geht.
Hier wollen wir Ihnen mit langjahriger Erfahrung und detaillierter Kenntnis beratend
zur Seite stehen. lhrem Bedarf entsprechend suchen, vermitteln und handeln wir
Investitionsguter aus den von lhnen vorgegebenen Themenbereichen (Unterneh-
men, Beteiligungen, Kapitalanlagen [Objekte, Patente, Lizenzen], Venture Capital,
Fonds, Sozialprojekte, Kunstinvestment, Medienprojekte). Auf Wunsch betreuen wir
Ihr Investitionsvorhaben gerne bis zum Vertragsabschluf3.

*k%

SPEZIALBEREICH: Oldtimer-Investment / Klassische Automobile

Klassische Automobile, die schonsten Zeitzeugen einer untrennbaren Einheit von
Stilwandel und technologischer Entwicklung, haben sich langst als ebenso interes-
sante wie lukrative Kapitalanlagen etabliert. Eine nachhaltige Investition auf diesem
Gebiet erfordert allerdings grindliche Marktkenntnis.

Wie bei allen Anlageobjekten steckt auch beim Oldtimerkauf der Teufel im Detail.
Denn nicht nur die Vielzahl von Marken und Modellen, sondern vor allem auch gro-
Re Unterschiede in Zustandsbewertung, Kostenanalyse, Instandhaltung und Pflege
konnen nur vor dem Hintergrund spezifizierter Sachkenntnis eine zielgerechte Ein-
ordnung erfahren.

Im Umfeld dieses Anlagemodells betreut unser Haus alle Elemente rund um Er-
werb, Vermittlung, Kaufberatung, Restauration, Instandhaltung und Finanzierung.
Hierbei gilt es jederzeit, dem Kunden auf Grundlage intensiver Sachkenntnis und
konkretem Insiderwissen, die Spezifikationen von Modellen und Modellreihen nahe
zu bringen, Vor- und Nachteile einzelner Typen gegeneinander abzuwagen und in-
dividuelle Lésungen herauszuarbeiten.

Wer also ernsthaft mit dem Gedanken spielt, in ein Stick motorisierte Zeitgeschich-
te zu investieren, findet in uns einen erfahrenen Partner.
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SCHULUNGEN / SEMINARE / VORTRAGE

Als Spezialist mit mehr als zwei Jahrzehnten beratender und operativer Tatigkeit
in Aufbau und Optimierung von Wirtschaftsprozessen bieten wir unseren Kunden
Seminare, Vortrags- und Schulungsreihen zu wirtschaftsrelevanten Themenkomp-
lexen. Angesprochen sind dabei in erster Linie mittelstandische Unternehmen mit
dem Ziel hausinterner Weiterbildung, Management- und Mitarbeiterschulung oder
der Information von Geschaftspartnern und Kunden.

*k%

SEMINAR:
Problemfelder der allgemeinen Unternehmenspraxis:
Strategien, MaBnahmen, Pravention

Das Spektrum individueller Konfliktherde, die den unternehmerischen Alltag belas-
ten und ausbremsen, ist vielgestaltig und umfangreich. Auseinandersetzungen auf
Ebenen der Belegschaft, im Gesprach mit Kapitalgebern, Banken, Kooperations-
partnern und Zulieferern tragen regelmaRig zu einer erheblichen Verlangsamung
und Verkomplizierung wichtiger Ablaufe bei. Interne und externe Betriebsblindheit,
mangelnde Potentialerkennung, Verzégerung in Entscheidungs- und Umsetzungs-
prozessen, geringfugiger Einsatz und fehlende Motivation im mittleren und unteren
Management fihren nicht selten zum Kundenverlust und ebnen langfristig den Weg
in die Insolvenz. Hier gilt es, fruhzeitig Strategien zu entwickeln, die es ermoglichen,
Problemfelder zu sondieren und effektiv aufzulésen. Doch wie kann ein solchen
Vorgehen aussehen? Welche MalRnahmen versprechen bestmogliche Resultate?
Und wie lasst sich langfristig praventiv operieren, ohne dass ein hoher Zeit- und
Kostenfaktor auf den Plan tritt?

Auf der Grundlage von mehr als zwei Jahrzehnten Praxiserfahrung in der Unter-
nehmensberatung und Firmensanierung im Bankenauftrag bieten AKL Wirtschafts-
dienstleistungen eine strategische EinfUhrung in Methoden und Vorgehensweisen
fur den Umgang mit klassischen Problemfeldern der unternehmerischen Praxis. In
einem eintagigen Kompaktseminar konnen sich die Teilnehmer ein handlungsprak-
tisches Basisspektrum strategischer MalRnahmen zur Behebung bestehender und
Pravention zukunftiger Konfliktfelder aneignen. Konstellationen und Konfliktherde
werden anhand zahlreicher Beispielfalle veranschaulichend analysiert und 16sungs-
orientiert dekonstruiert.

Zielgruppe: Unternehmer, Fihrungs- und Nachwuchskrafte
Preis pro Teilnehmer: 1125,-- zzgl. MwSt. (Firmenrabatte nach Absprache)

Aktuelle Termine fur dieses Seminar finden Sie auf unserer Homepage unter
www.akl-wirtschaftsdienstleistungen.de
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SCHULUNGEN / SEMINARE / VORTRAGE

Individualisierte Auftragschulungen

Unabhangig von konkreten Seminarthemen erarbeiten wir in direkter Absprache
mit dem Kunden individuell zugeschnittene Einzelvortrage, Schulungen und spe-
zifizierte Veranstaltungen, die branchenabhangig auf jeweilige Bedurfnissen und
Winsche ausgerichtet werden. Auf Anfrage ermoglichen wir auch gerne themenre-
levante Expertenvortrage von erfahrenen Branchenspezialisten unseres Umfeldes.

Gemal Ihrem individuellen Wunsch bereiten wir Sie auf Gesprache mit Banken,
Kunden, Lieferanten, Investoren und Geschaftspartnern vor oder leisten Unterstit-
zung bei Vortragserstellung. Wir analysieren lhren konkreten Bedarf und evaluieren
angemessene Argumentationsstrukturen. Selbstandig fuhren wir in Threm Auftrag
Mitarbeitergesprache (einzeln und in Gruppen), schulen notwendig werdende neue
betriebsspezifische Prozessablaufe und geben Hinweise zu personen- oder grup-
penbezogenen Schwachstellen.

Alle unsere Leistungen erfolgen selbstverstandlich auf hochster Vertraulichkeitsstu-
fe und in jederzeit enger Absprache mit dem Kunden.

Bitte richten Sie bei Interesse Ihre Anfrage jederzeit an uns.
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AGB (Stand 10/09)

Allgemeine Geschaftsbedingungen fur Seminare und Schulungen

§1 Gegenstand. Alle Veranstaltungen im Sinne von Seminaren und Schulungen,
angeboten und durchgefuhrt von AKL Wirtschaftsdienstleistungen, vertreten durch
Dieter Lenz, erfolgen ausschlieBlich auf Grundlage dieser Allgemeinen Geschafts-
bedingungen. Jegliche hiervon abweichenden Regelungen bedurfen der vorherigen
Schriftform.

§2 Anmeldung. Die Anmeldung zu einem Seminar oder einer Schulung ist verbind-
lich und wird in der Reihenfolge des Eingangs gebucht. Nach Erhalt Ihrer Anmel-
dung versenden wir eine Anmeldebestatigung. Im Fall einer bereits bestehenden
Ausbuchung zum Zeitpunkt der Anmeldung erhalten Sie eine umgehende Mitteilung
unsererseits.

§3 Preise und Zahlungsmodalitaten. Alle Preise und Geblhren verstehen sich
zzgl. der gesetzlichen Mehrwertsteuer i.H.v. 16%. Die Teilnahmegeblhren werden
mir Erhalt der Anmeldung in Rechnung gestellt. Rabatte fur Unternehmen und Mehr-
fachbuchungen bedurfen der vorherigen Absprache. Uber Sonderrabatte einzelner
Veranstaltungen informieren wir im Rahmen der jeweiligen Ankiindigung. Ubernach-
tungskosten sind in den angegebenen Teilnahmegebuhren nicht enthalten.

§4 Rucktrittsrecht / Stornierung. Der Rucktritt vom Vertrag bedarf jederzeit der
Schriftform und ist innerhalb von 14 Tagen ab Datum der Anmeldung kostenfrei.
Danach fallt eine Stornierungsgebuhr i.H.v. 45 % der Teilnahmegebihr zzgl. MwSt.
an. Im Fall einer Umbuchung ab zwei Wochen vor Veranstaltungsbeginn erheben
wir eine Bearbeitungsgebuhr i.H.v. 25 % der Teilnahmegebuhr zzgl. MwSt. Die Be-
nennung eines Ersatzteilnehmer ist jederzeit moglich. Zusatzliche Kosten entste-
hen dabei nicht. Bei Nichterscheinen des angemeldeten Teilnehmers oder seines
Vertreters ohne vorherige schriftliche Stornierung oder Umbuchung berechnen wir
die volle Teilnahmegebuhr.

§5 Ausfall. Wird ein Seminar / eine Schulung aus wichtigen Grinden abgesagt, so
erhalten Sie lhre volle Teilnahmegebuhr zurlick. Ein Anspruch auf weitergehende
Haftungs- und Schadensersatzanspruche besteht nicht, sofern keine grobe Fahr-
lassigkeit unsererseits vorliegt.

§6 Anderungsvorbehalte. Referenten kdnnen auf Grund besonderer unvorher-
sehbarer Grinde durch andere ersetzt werden, die eine vergleichbare themenbe-
zogene Qualifikation aufweisen.

§7 Datenschutz und Haftungsausschluss. Speicherung und Verarbeitung der
Kundendaten erfolgt unter strikter Beachtung des Bundesdatenschutzgesetzes. Fur
Unfall- oder sonstige Schaden, sowie Sachverluste im Zusammenhang eines Semi-
nars oder einer Schulung ubernehmen wir keine Haftung. Gerichtsstand ist KoIn.
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KONTAKT / IMPRESSUM

Dieter Lenz
AKL Wirtschaftsdienstleistungen
Weissdornweg 89
50827 Koln

Tel +49 221 7000 800
Fax +49 221 7000 833

mail@akl-wirtschaftsdienstleistungen.de
www.akl-wirtschaftsdienstleistungen.de



